So machst du den Newsletter
auf deiner Website sichtbar

Teil 1:
Newsletter als Teil der Marketing-Strategie

[rene Theild

Freelancerin fur Onlinemarketing

Seit Giber 10 Jahren versende ich
Newsletter.

Mein Ziel: Leise online sichtbar
werden, ohne von sozialen
Netzwerken abhangig zu sein.




Herzlichen Gluckwunsch!

Deine Website ist online und zieht Besucher an.
Immer mehr Interessenten finden auf deine Website.
Sie lesen deine Blogartikel, schauen sich deine
Produkte an u.a.

Und jetzt?
Was ist der nachste Schritt, den dein
begeisterter Website-Besucher tun soll?



Soll er direkt etwas kaufen?
Dann ist das deine Prioritat und der
Newsletter wird zu Plan B.

Soll er dich kennenlernen, regelmafig auf
deine Website kommen und spater etwas
hoherpreisiges kaufen?

Dann ist der Newsletter dein Plan A.



Newsletter als Plan A

. 1@ La Mogliche Newsletter-Themen
@\

. e neue Blogartikel
Du mochtest Vertrauen aufbauen

und spater verkauten. e Neuigkeiten zu deinem Thema
(_s Leser gewinnen, die zu Kunden

e Verkauf erfolgt Uber Hinweise
werden

auf dein Angebot



Newsletter als Plan B

- . L# Mogliche Newsletter-Themen
111

Dein 1. Ziel ist es, deine
Produkte (online) zu verkaufen.

e neue Produkte im Shop

e Angebote und Aktionen

C;; Infos zu Newsletter sind

e Info, wenn Artikel wieder verfugbar
optisch zuruckhaltender J

e aber auch Vertrauensaufbau



e Betrachte deinen Newsletter als langfristiges
Marketing-Instrument.

Strategie- . o
e Versende deinen Newsletter regelmaldig, auch
Empfehlung wenn du nur wenige Kontakte hast.
fur entspannten e Gib neuen Lesern die Gelegenheit, dich
Anfang kennenzulernen.

e Weise regelmaldig auf deine Angebote hin.
Nutze das PS.



nur Newsletter

e funktioniert, wenn es fur Interessenten hilfreich ist,
wiederzukommen
e fiir Onlineshop, wenn Produkt (wieder) verfligbar

3 Wege deinen oder fur Angebote
! o funktioniert gut, mit Infos zu wichtigen Themen
Newsletter zu (Rechtliches, Updates fiir Programme)
bewerben eebic

e Tausch: kleines Geschenk gegen E-Mail-Adresse
e Checklisten, Mini-Kurse, Templates / Vorlagen
e Rabattcode oder Zugabe fir Onlineshops

fur Fortgeschrittene: Content Upgrades



Anmeldeformular aut
(fast) jeder Seite

Der Klassiker fur dein Content-Marketing:

5 Am Ende des Blogartikels ein
Anmeldeformular einbauen.

Strategie dahinter: Mache es den
Interessenten leicht, wieder zu deinen
Inhalten zu finden

Melde dich jetzt fir meinen Newsletter an und
erhalte eine Info, wenn der nachste Blogartikel
zum Thema XY erscheint.

Falls Sie vorarbeiten méchten:
Ab August kinnen Sie Pins zu Halloween, Erntedank und Laternenumziigen verdffentlichen. Auch die
Weihnachtssaison kann vorbereitet werden.

Oder Sie nutzen Sie die Zeit, um sich auf andere Aufgabenbereiche zu konzentrieren oder einfach
auszuspannen.

Hallg, ich bin Irene Theill und verhelfe lhnen dazu, lhre Kunden zu erreichen, ohne
stédndig online zu sein.
Ich leiste technische Starthilfe fir lhr Online-Marketing, damit Sie entspannt mit

Ihrem Newsletter starten, lhre E-Mail-Strategie ausbauen oder mit Pinterest
Besucher fur Ihre Website gewinnen.

Sie mochten Kunden gewinnen, ohne stédndig online zu sein?

Melden Sie sich jetzt fir den Newsletter an und lesen Sie zweimal im Monat neue Impulse zum den
Themen Pinterest und E-Mail-Marketing.

Informativ, unverbindlich und kostenlos!

E-Mail-Adresse* E-Mail-Adresse eingeben

Vormame (optional)




Storer (fur Freebie
1n Blogartikeln

Nimmt weniger Raum ein als ein
Anmeldeformular und ist optisch
ansprechender.

|ldeal fur Freebies, da erst Fokus auf
das Angebot und Anmeldeformular
versteckt.

Anlassbezogen

Sie mochten flexibel versenden, wenn es etwas zu berichten gibt? Dann sollten Sie eine Planung
erstellen, um lhren Newsletter aus dem Blick zu verlieren. Anldsse konnen sich auf |hr Unternehmen
beziehen (Blogartikel, neues Produkt) oder auf Ereignissen (Muttertag, Black Friday).

Mein Tipp: Stellen Sie einen Bezug her, durch den der Anlass fur Ihre Leser relevant wird.
Unternehmens-Informationen wie Auszeichnungen, Jubilden oder Messen sind oft fur Leser nicht
relevant. Angebote oder ein Blick hinter die Kulissen wecken hier Interesse.

Checkliste fur den Newsletter-Versand

Priifen Sie die kleinen Stellschrauben, die lhren Newsletter
erfolgreicher machen.

Klicken Sie entspannter auf ,Jetzt senden”.

J Fehlerguellen erkennen und vermeiden.

+ Infos Ubersichtlich und ansprechend prasentieren.

v Routine gewinnen und effektiver arbeiten.

Ja, ich mochte m2n Newsletter verbessern

Finden Sie Ihr s — Empfehlungen fiir Newsletter-Anfanger

mit einer zu hohen Frequenz.
Anfangs werden lhnen viele Newsletter-Themen einfallen. Nach einer Weile kann sich jedoch eine
Ideen-Flaute einstellen oder es fehlen neue Inhalte wie Produkie oder Blogartikel.

Planen Sie mit einer E-Mail-Anzahl, deren Arbeitsbelastung Sie nicht Uberfordert.




Storer (fir Freebie)
1n Blogartikeln

Wie komme ich zum Anmeldeformular?
e Button, der auf Landingpage verlinkt

e Pop-up Funktion, die durch Klick auf
Button ausgelost wird

o Funktion bei einigen Newsletter-Tools
o als zusatzliches Plugin
o als Funktion deines Pagebuilders

Anlassbezogen

Sie mochten flexibel versenden, wenn es etwa
um lhren Newsletter aus dem Blick zu verliere
(Blogartikel, neues Produkt) oder auf Ereignis§

Mein Tipp: Stellen Sie einen Bezug her, durch g
Informationen wie Auszeichnungen, Jubilgen
ein Blick hinter die Kulissen wecken hier Interd

Checkliste fur den Newsletter

Priifen Sie die kleinen Stellschrauben, die lhr
erfolgreicher machen.

Klicken Sie entspannter auf ,Jeizt senden”.
v Fehlerguellen erkennen und vermeiden.

v Infos libersichtlich und ansprechend préss

v/ Routine gewinnen und effektiver arbeiten.

Ja, ich méchte meinen Newsletier verb

Tragen Sie sich jetzt ein

Sie erhalten umgehend die Checkliste und zweimal im
Monat meinen Newsletier mit weiteren Tipps fur [hr
Online-Marketing und Infos zu meinen Angeboten.

E-Mail
\Vormame

Nachname

. Tipps fir forigeschrittenes E-Mail-Marketing
B Tipps fir Newsletter-Anfanger
[ Pinterest-Marketing

Anmelden

Ihre Einwiligung zur Anmeldung konnen Sie jederzeit durch den Abmelde-Link am
Ende jedes Newslellers oder per Nachricht an hallo@irenetheiss. de widermufen. lhre
Anmeldedaten, deren Protokolierung, der E-Mail-Versand und eine siatisfische
Avsweriung des Leseverhaliens werden tber die Anbieter rapidmail und Sendinblue
verarbeitet.

Finden Sie Ihren Rhythmus — Empiehlungen fur Newsletter-Anianger

Uberfordern Sie sich zu Beginn nicht mit einer zu hohen Frequenz.
Anfangs werden Ihnen viele Newsletter-Themen einfallen. Nach einer Weile kann sich jedoch eine Ideen-
Flaute einstellen oder es fehlen neue Inhalte wie Produkte oder Blogartikel.




So machst du den Newsletter
auf deiner Website sichtbar

Teil 2:
E-Mail-Marketing schrittweise aufbauen

[rene Theild

Freelancerin fur Onlinemarketing

Seit Giber 10 Jahren versende ich
Newsletter.

Mein Ziel: Leise online sichtbar
werden, ohne von sozialen
Netzwerken abhangig zu sein.




Mache es deinen Besuchern einfach!
Niemand ist motiviert, lange nach einem

Aufg abe 1 Newsletter zu suchen.
Platziere B Startseite
Hinweise ZUMm B Uber mich Seite
Newsletter an B Im Footer oder in der Sitebar

: B Navigation
vielen Stellen

w Blog -~ kostenlos ~ Kontakt Checkliste Newsletter-Versand

[Irene Theif

Leises Onlinemarketing mit

Newslettern und Pinterest



Autgabe 2:
Erstelle eine
Landingpage

Eine Landingpage ist eine Seite, bei der es nur
um ein Thema geht.

e keine Ablenkung, nur Anmeldedaten
eingeben

e Platz, um Argumente anzubringen

e Eindeutiger Name wie
meinewebsite.de/newsletter

e Anmelde-Wahrscheinlichkeit hoher

e hilfreich fir Website-Statistiken oder Ads



ENTSPANNT AUF ,JETZT VERSENDEN" KLICKEN.

Kostenlose Checkliste fiir den Newsletter-Versand

Mewsletter schreiben davert viel zu lange?
Sie méchten Routine gewinnen und entspannt auf “Jetzt senden” klicken?

Holen Sie sich die kostenlose Checkliste
So erzielen Sie mit wenig Aufwand bessere Offnungs- und Klickzahlen fir Ihren néchsten

Freebie vorstellen,
Vorteile aufzeigen, \, "E.

M O C k- u [ Tipp: Ideal zum Arbeiten am PC. Die Kastchen kinnen
: angeklickt werden.
] ] | ,
- Zusitzlich gekiirzt als Word-Dokument zum
Ausdrucken,
|
fe Checkiiste ist fiir

ErStelle eine Testimonial kﬂ 0

Jasmin Lotter
HAPFIEMOTION - Haj

J Fehlerquellen erkennen und vermeiden,
" Infos Uibersichtlich und ansprechend présentieren

+ Routine gewinnen und effektiver arbeiten.

es55 Trainimg

Landingpage

Tragen Sie sich jetzt ein

Sie erhalten umgehend die Checkliste als PDF und als Word-Dokument und zweimal im Monat meinen
' Newsletter mit weiteren Tipps fur lhr Online-Marketing und Infos zu meinen Angeboten.
E-Mail-Adresse

Vorname

Nachname

Ich interessiere mich fir diese Themen o

Tipps 1w Mewsketier-Anfanger

Tipps fir forigeschrittenes E-Mall-Marketing

Pinterest-Marketing

Meugierig, welche Inhalte Sie im Newsletter erwarten?

. : Hallp, ich bin Irene Theill und verhelfe hnen dazu, Ihre Kunden zu erreichen, ohne
u rZ I O ra I e standig online zu sein
Ich leiste technische Starthilfe fiir lhr Online-Marketing, damit Sie entspannt mit lhrem
Mewsletter starten, |hre E-Mail-Strategie ausbauen oder mit Pinterest Besucher fir Ihre
Website gewinnen.




Autgabe 3:
Bilete eln
Freebie an

Funktioniert besser als nur Newsletter,
weil der Interessent eine Gegenleistung fur
seine E-Mail-Adresse erhalt und Nutzen sieht

e Landingpage fur Freebie ist hilfreich,
e um URL zu erhalten

e Bewerbung uber Pinterest Ads, Facebook
Ads usw. funktioniert gut

e bei mehreren Freebies: Interessen der
| eser unterscheiden



Autgabe 3:
Bilete eln
Freebie an

Funktioniert besser als nur Newsletter,
weil der Interessent eine Gegenleistung fur
seine E-Mail-Adresse erhalt und Nutzen sieht

L.? Rechtlicher Hinweis: Kopplungsverbot
Achte auf die Formulierung!

Ideal fir Introvertierte:

Es wird dir leicht fallen, dein Freebie zu
bewerben. Du bietest etwas kostenlos an, was
ein Problem lost.



Strategie fur Fortgeschrittene:

Content-Upgrades

Ahnlich wie ein Freebie, aber mit Bezug
zu einem Blogartikel-Thema.

e Vorlagen, Templates

e Zusatzliche Infos, die nicht frei
einsehbar sind

e |nhalte des Artikels zum Download

Meine Empfehlung: Fur einzelne,
erfolgreiche Blogartikel ausprobieren.

Contra:
e /Zusatzliche Zeit zum Erstellen

e Technikwissen fur Newsletter-
Programm

Pro:

e Du bietest zusatzliche Hilfe

e grol}e Motivation fur Anmeldung

e |nteressen der Leser
kennenlernen




i ‘ X [ ® . 4 ——— ._

o Starte fruhzeitig, E-Mail-
Adressen zu sammeln.

e Verstecke deinen
Newsletter nicht.

e Schreibe regelmallig,
Fazit liberfordere dich aber
nicht.

e Baue schrittweise deine
Strategie aus.

e Optimiere die Inhalte, die
viele Besucher anzieht.



e Anleitungen auf meinem Blog
zu Technik-Themen und Strategie

\_> irenetheiss.de/blog

e um leichter dran zu bleiben:

SO kann Newsletter Coworking Termine
iCh dlCh Ka irenetheiss.de/newsletter-coworking-termine
unterstutzen * Newsletter Kompakt-Beratung fur technische
Unterstutzung

K? irenetheiss.de/newsletter-kompakt-beratung

P <7 rapidmail

Captain

SERVICE PARTNER
"o L SERVICE PARTNER



http://www.irenetheiss.de/blog/
http://www.irenetheiss.de/blog/
https://www.irenetheiss.de/newsletter-coworking-termine
https://www.irenetheiss.de/newsletter-coworking-termine
https://www.irenetheiss.de/newsletter-coworking-termine
https://www.irenetheiss.de/newsletter-kompakt-beratung/
https://www.irenetheiss.de/newsletter-kompakt-beratung/

Noch etwas unklar?
Schreibe mir eine E-Mail an hallo@irenetheiss.de




